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produzierte und verkaufte Strom
verwaltet sowie die Zahlungs-
abwicklung und Buchfithrung
durchgefiihrt werden. Unsere Lo-
sung bietet dieselben Vorteile, ist
jedoch auf den Handel mit digita-
len Vermogenswerten fiir Banken
ausgerichtet.

Wie sind Sie auf die Idee gekom-
men?

BR: Angefangen hat es 2017 als
Hans-Jirgen gerade seine Bache-
lorarbeit geschrieben hat, dabei
musste er oft die gleichen Dinge
in Excel eingeben, ich hatte schon
Erfahrung im Programmieren
und Automatisieren solcher Pro-
zesse und so haben wir einfach
herumprobiert. Wir sind relativ
zeitgleich auf Kryptowdhrungen
aufmerksam geworden und un-
sere Vision war, digitale Assets
wie Kryptowdhrungen dem re-
gulierten Finanzsektor einfacher
zugdnglich zu machen. Wohin
die Reise genau geht, wussten wir
selbst noch nicht. Mit dem ersten

Kunden haben wir das Unterneh-
men gegrundet.

Hans-Jiirgen Griesbacher (HG):
Wir haben die ersten drei Jahre
das Produkt mit Bankkunden von
uns aufgebaut und entwickelt und
seit zwei Jahren sind wir damit auf
dem Markt. Ende Juni haben wir
unsere erste Finanzierungsrunde
abgeschlossen. Mit 2,4 Millionen
haben wir das erste Mal externe
Investoren ins Team geholt, damit
wir jetzt eine Europa-Expansion
machen konnen, bisher war unser
Kernmarkt der DACH-Raum.

Wie war der Start im Start-up?
HG: Man fahrt seine personlichen
Ausgaben auf null. Ich glaube, wir
haben alles hineingesteckt, was
wir so besessen haben, das war
ein Startkapital von 10.000 Euro.
Wir haben Forderungen bekom-
men, wenn auch nur sehr kleine.
Ohne wire das nicht gegangen,
denn man kann anfangs nicht die
Gesamtkostenstruktur zwei oder
drei Kunden umhangen.

Bis Ende September gibt es in der Herrengasse die Moglichkeit, die Vielfalt
von lokalen Unternehmern und ihrer Produkte kennenzulernen.

Stadt Graz

Kreativitat, Nachhaltigkeit,
Inklusion in der Innenstadt

Seit Anfang Juni bietet der Pop-
Up Store in der Herrengasse 10
eine Plattform fiir Jungunter-
nehmer aus Kunst und Nach-
haltigkeit. Bis Ende September
kann man hier deren Produkte
entdecken. Im August prasen-
tieren wechselnde Aussteller
von Mittwoch bis Samstag ihre
Waren, darunter Aquarell- und
Glasmalereien, Schmuck, hand-
gemachte Taschen, Badesalze,
Naturkosmetik und pflanzenge-
farbte Stoffe. Die Initiative, un-

terstiitzt von der Abteilung fiir
Wirtschafts- und Tourismusent-
wicklung und koordieniert vom
StadtLABOR, fordert Kkreative
Ideen und nachhaltige Produkte.
Und auch Inklusion wird in der
Herrrengasse 10 gelebt: Lebens-
grof betreut den Raum wahrend
der Sommermonate und bietet
Produkte an, die von Menschen
mit und ohne Behinderung in
den  Lebensgrofi-Werkstatten
produziert werden. Mehr Infos
unter stadtlaborgraz.at.
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ist sehr sicher*

Wir haben uns als Firma nach den
ersten zwei Jahren aber schon
relativ frih zu einem guten Teil
durch Umsitze finanziert.

Sobald das Wort Krypto fillt,
gibt es oft Zweifel. Wie sicher ist
Ihr Produkt?

BR: Die Technologie an sich ist
sehr sicher. Die Frage ist immer,
was damit gemacht wird und wie
stark dieses Unternehmen dann
reguliert wird. Unsere Software
kommt nur im Finanz-regulier-
ten-Bereich zum Einsatz.

Woher wissen Sie, dass der Kun-
de serigs ist?

HG: Wenn er in Europa durch eine
Finanzaufsichtsbehorde lizenziert
ist, dann ist der Kunde serios. Das
ist auch unser Anspruch.
Herrscht aktuell ein Boom oder
flacht die Nachfrage ab?

HG: Aktuell gibt es weltweit vier
Anbieter, wir sind der Einzige in
der EU, der Boom, den wir sehen,
ist bei digitalen Wertpapieren
grof3.

AVL DITEST erwirtschaftete 2023 125
Millionen Euro.

AVL DIiTEST/Julia Schwager

Ein Rekordumsatz
fiir die AVL-Tochter

Der Kfz-Diagnose- und Messtech-
nikspezialist AVL DiTEST mit Sitz
in Graz konnte im abgelaufenen
Geschaftsjahr erneut einen Re-
kordumsatz erwirtschaften. Mit
125 Millionen Euro wurde der
Wert des Vorjahres abermals deut-
lich tibertroffen. Der Klimawandel
und die Notwendigkeit nachhaltig
zu wirtschaften, erhohen die Ge-
schwindigkeit in der Fahrzeugin-
dustrie, eine Entwicklung, die sich
fiir den Hersteller von Mess- und
Priifgerédten sehr positiv auswirkt.
Fir die kommenden Jahre wird
eine Verschiebung der Umsatz-
verteilung erwartet, vor allem der
Bereich der Elektromobilitdt soll

wachsen.

Weil jeder eine zweite Chance
verdlent Und eine dritte.
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